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Modul B_FUN FUNDRAISING

Sylabus modulu B_FUN programu Vzdélavani sportovniho managementu - Fundraising,
definujeseznameni s pojmem Fundraising, s jeho zaklady a pouZitou terminologii. Soudasti je
obeznameni s nej¢astéjsimi technikami fundraisingu.

Cile modulu

Ziskat znalosti pro Uspésnéuplatnéni fundraisingu v praxi, pro stanoveni fundraisingovych strategii
s vyuZitim konkrétnich metod a moznosti nakladd na jejich realizaci. Absolventi budou schopni
uplatnit nabyté znalosti pro planovani krok za krokem od revize poslani a cili organizace pres zjisténi
kapacity organizace, sestaveni rozpoctu a fundraisingového cile, vytipovani potencidlnich cilovych
skupin darca.

PIan a vyukové metody

Vyuka probihd formou prednasky s vykladem zakladnich principd tvorby fundraisingové strategie a
volby nastrojd pro planovani dlouhodobého rozvoje zdroja.

1. Zaklad fundraisingu

1.1. Definice a porozuméni pojmu fundraising
1.2. Soucasnost funfraisingu
1.3. Hlavni zasady fundraisingu

- planovani

— ekonomicka analyza organizace

—  etické zasady

—  pravni aspekty fundraisingu

2. Fundraiser —jeho role a rysy

2.1 Komunika¢ni dovednosti fundraisera
2.2 Komunikace s darcem

2.3 Neverbalni komunikace

2.4 Verbdlni komunikace

3. Fundraisingova strategie

3.1. Prezentace organizace
— tvorba prezentace

3.2. Role fundraisingu v organizaci
— stanoveni potieb
- identifikace zdroju
— vyhodnoceni pfileZitosti
— vyjasnéni limitd

3.3. Zdroje pfijmU

4. Fundraisingové metody
4.1. Poradani akci (vefejna sbirka, benefice)
4.2. Telefonicka a postovni kampan
4.3. Inzerce
4.4, Osobni setkani
4.5. Clenstvi
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5. Formy fundraisingu
5.1. Granty a dotace
5.2. Dary
5.3. Sponzorské pfispévky
5.4. Vlastni ¢innost (doplrikova)
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