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Modul B_FUN    FUNDRAISING 

Sylabus modulu B_FUN programu Vzdělávání sportovního managementu – Fundraising, 

definujeseznámení s pojmem Fundraising, s jeho základy a použitou terminologií. Součástí je 

obeznámení s nejčastějšími technikami fundraisingu. 

Cíle modulu 

Získat znalosti pro úspěšnéuplatnění fundraisingu v praxi, pro stanovení fundraisingových strategií 

s využitím konkrétních metod a možností nákladů na jejich realizaci. Absolventi budou schopni 

uplatnit nabyté znalosti pro plánování krok za krokem od revize poslání a cílů organizace přes zjištění 

kapacity organizace, sestavení rozpočtu a fundraisingového cíle, vytipování potenciálních cílových 

skupin dárců.  

Plán a výukové metody 

Výuka probíhá formou přednášky s výkladem základních principů tvorby fundraisingové strategie a 

volby nástrojů pro plánování dlouhodobého rozvoje zdrojů. 

1. Základ fundraisingu 

1.1. Definice a porozumění pojmu fundraising 

1.2. Současnost funfraisingu 

1.3. Hlavní zásady fundraisingu 

- plánování 

- ekonomická analýza organizace 

- etické zásady 

- právní aspekty fundraisingu 

2. Fundraiser – jeho role a rysy  

2.1 Komunikační dovednosti fundraisera 

2.2 Komunikace s dárcem 

2.3 Neverbální komunikace 

2.4 Verbální komunikace 

 

3. Fundraisingová strategie 

3.1. Prezentace organizace 

- tvorba prezentace 

3.2. Role fundraisingu v organizaci 

- stanovení potřeb 

- identifikace zdrojů 

- vyhodnocení příležitosti 

- vyjasnění limitů 

3.3. Zdroje příjmů 

 

4. Fundraisingové metody  

4.1. Pořádání akcí (veřejná sbírka, benefice) 

4.2. Telefonická a poštovní kampaň 

4.3. Inzerce 

4.4. Osobní setkání 

4.5. Členství 
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5. Formy fundraisingu 

5.1. Granty a dotace 

5.2. Dary  

5.3. Sponzorské příspěvky 

5.4. Vlastní činnost (doplňková) 
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